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1. IL gruppo Prelios

Prelios e l'unica piattaforma completamente integrata in Italia, che opera lungo lintero ciclo del Real Estate grazie a:

v Una comprovata esperienza
v una leadership indiscussa nellambito del Servicing di crediti deteriorati e del Real Estate
v un approccio pioneristico che fa leva sulle nuove tecnologie per individuare soluzioni innovative e vantaggiose

Alternative Asset Management Fintech Real Estate Services
Credit Credit Fund & Asset Credit i Property management &
Management Management Marketplace Valuations technical services Brokerage & agency

Principale credit servicers Leader nella gestione di BlinkS & il marketplace Specializzato nella Gestione immobiliare Specializzato in servizi

operante in Italia

oltre 2,000 immobili in

digitale per la gestione

valutazione di immobili
commerciali e

integrata per conto di

di consulenza e di
intermediazione per

specializzato nella ltalia innovativa del credito . me grandi operatori
gestione e nel recupero residenziali. Una delle immobiliari pubblici investitori pubblici o
delle esposizioni aziende leader in ltalia orivati e servizi privati, per fondi
deteriorate per i loan services immobiliari a valore immobiliari e per
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2. Prelios Innovation - l'ecosistema BlLINkS

L'affermarsi di BlinkS sul mercato ci ha consentito di raccogliere le esigenze dei nostri clienti e di evolvere da una piattaforma
monoprodotto, concentrata sul trading dei crediti NPE di origine bancaria, a un ecosistema in grado di mettere in contatto
differenti operatori e differenti mercati per soddisfare i medesimi bisogni di efficienza, liquidita, rapidita e trasparenza.

- +2 PTF ceduti
- €18 MlIn ceduti

- +€2,3pipeline 2022
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Per crediti NPE di origine I Per crediti  commerciali ! Per crediti derivanti dai Per fornire liquidita a imprese Vetrina immobiliare del
bancaria: | deteriorati (multi utility, PMI, : Bonus Fiscali introdotti con che sperimentano difficolta di Gruppo Prelios e degli altri
- +120 buyer/seller | large corporate e fatture : il decreto-legge "Rilancio” accesso alle fonti di Partner delliniziativa
- +35PTF ceduti I scadute) I del 19 maggio 2020 finanziamento tradizionall
1
| |
' I

BlinkS Network Partners

Il programma BlinkS Network Partners permette ad operatori selezionati di offrire, direttamente in piattaforma, prodotti e servizi ancillari
all'offerta dell'ecosistema
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3. Il mercato dei crediti commerciall

Stock Crediti Commerciali NPL (€bln) Focus Gas & Luce e stima potenziali cessioni (€bln)
Mercato piu 2,5 16,0 2,7 9,5 4,0-4,5
significativo
0,8 -
: 3 02 E— 6,8 .

4.,5-5.5
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LEGENDA

Attivi: Clienti NPL
ma con contratto di
fornitura ancora in
assere

Cessati- Clienti MPL

Gas&Luce Telco Assicurazione PA Crediti Totale Luce Gas Gas&Luce Attivi Cessati ?'3” Eﬁ”traﬂﬂ dit
commerciali arnitura revocato

Fattori di rischio per il 2022:

- Tempi di incasso/pagamento piu lunghi per i settori produttivi maggiormente impattati dal Covid

- Nel 2021 l'importo medio di crediti richiesti dalle imprese € aumentato del 29.4% rispetto al 2020; la maggior parte sono stati richiesti da PMI
per sopperire a carenze di liquidita (importi inferiori a €5.000).

- Nel 2022 si prevede un aumento al 3,8% del flusso di nuovi crediti deteriorati delle imprese.
- Nel 2021 il gas naturale e passato da euro 0,19 a oltre euro 0,90 al metro cubo (+423%)

- Il prezzo allingrosso dell'energia elettrica e cresciuto in conseguenza dellaumento del prezzo del gas (in Italia il 42% del consumo totale di
energia e prodotto da centrali a gas)
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4. Cessione tradizionale vs cessione digitale

LA CESSIONE - IERI LA CESSIONE - OGGlI

La riduzione dei tempi e dei costi di cessione sono garantiti da:

1 Definizione lsta potenziali acquirenti «  Venditori e compratori sempre attivi in piattaforma
+  NDA gestiti dalla piattaforma attraverso il contratto di adesione alla stessa

- Non-Disclosure Agreement «  Semplicita nella gestione del processo di cessione tramite BLinkS

3 Sessione di Q&A

4 Invio/ricezione della Non-Binding offer . o
DATA TAPE DICESSIONE AUTOMATICO Awvio della vendita con un'unica fase binding (BO)

5 Analisi delle NBO - Definizione delle Shortlist TOOL DI DATA QUALITY

VDR INTEGRATA
6 Creazione DataTape - Apertura VDR - bozza Due diligence (Q&A eventuale)
e tando la VDR gratuita ed integrata |
7 Due-Diligence consultando la gratuita ed Integrata in
piattaforma
8 Sessione di Q&A
REPORT COMITATI
9 Invio/ ricezione della Binding Offer Presentazione di sole offerte vincolanti
10 N , TEASER AUTOMATIC] concomitante allaccettazione preventiva
Analisi delle BO - Accettazione delle proposta SIMULAZIONE DEL PRE del contratto pubblicato in piattaforma
1 Negoziazione del contratto
_ Certezza nella conclusione della cessione
12 Eventuale conclusione della CESSIONE
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5. La nostra soluzione

TRASPARENZA DEL PROCESSO COMPETITIVO 3 STRUMENTI DI PORTFOLIO MANAGEMENT
Dettagli vendita \ ' \
headisn i I s ina : La piattaforma mette a disposizione di buyer e seller la
possibilita di scaricare report dettagliati e in tempo reale per
ogni portafoglio NPE caricato.
Vintage debitori GaviMin€) @

Le offerte su BlinkS sono visibili a tutti gli investitori, in forma anonimizzata, in modo da
Qare informazioni complete agli operatori prima della scadenza del portafoglio / .
o ) ELEVATILIVELLI DI DATA QUALITY — | ) B

' Indicatori Data Quality % P ) ) . :

Data Qualit lesci ® 505 N* Debitori - )
Uno strumento di Data Quality integrato, in yemee e
grado di restituire una valutazione su tre  coppietezza 06% \ /
distinti attributi: Appartenenza atdgminio 75%

St 7 4. ) GOVERNANCE DEL PROCESSO e TRACCIABILITA' DELLE AZIONI
-Completezza del dato N ' | v, ~N
-Coerenza del dato o i s or i € Tt Utenze digitali con differenti poteri (Lavorazione vs
-Appartenenza Finalizzazione).
La Se\/erita deg“ errori generano Scarti Che Eecteeninsen POSS|b|[|ta d| Creare Legam| tra SOC|eté (FunZ/Ona[/td
impediscono di caricare le posizioni in = #Debitorinon geolocalizzati: 4654 Capogruppo: anagrafica per Gruppi Societari)

. # Immobili non geolocalizzati : [}

piattaforma Profili per funzioni di controllo
k — . J
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The information contained in this publication is for information/illustrative purposes only and has been drawn up on the basis of public information and/or information which is in any case available to Prelios, but not subject to independent
verification. It does not necessarily take account of the current market conditions, which are susceptible to significant changes in the short term, and therefore does not represent any guarantee for the future. Neither Prelios nor any controlled
or associated company, nor any of their shareholders, directors, employees, agents or representatives can be held liable for any error or omission in the information, since no guarantee whatsoever has been provided for any purpose
whatsoever. This publication does not constitute a solicitation of savings from the public and does not offer or promote any form of investment. It does not constitute consultancy in relation to investments or any other product and, therefore,
the information made available must not be understood to be a recommendation or invitation to invest in Prelios Group companies or make any other investment. No guarantee is provided with regard to the suitability of the information for
the needs of any investor or user, for any purposes, with said investors and users therefore remaining fully and exclusively liable for any assessment, decision or action taken in relation to the information contained herein, and for any
consequent effect, damage, loss or cost of any nature. All rights are reserved and the information contained in this publication must not be copied or distributed to third parties for any reason.
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