
                         

           

Missione a Chicago 
12-15 marzo 2018 

 
Bozza di programma 
 
Le attività previste a Chicago prevedono 3 giornate di incontri finalizzati a presentare alle imprese che 
partecipano alla missione le opportunità di business offerte dal business environment di Chicago, e 
dalle istituzioni legate al mondo imprenditoriale. 
 
11 marzo Arrivo dei partecipanti a Chicago 
 

12 marzo  

• Incontro con l’avvocato Fiordalisi dello Studio Brian Cave per un inquadramento di “doing 
business in USA” 

• Incontro operativo presso il World Business Chicago con i referenti della Città e con gli Uffici 
Business del Sindaco 

• Prime sessioni di b2b  
 

13 e 14 marzo 
• Giornate dedicate ai b2b, divisi per settori: 

 

✓ Per il Food incontri con imprenditori ed Importatori dell’area del Midwest come: 
o Isola, Greco and Sons, Walgreens, Mariano, Sysco, Caputo, Valli, Potash Markets, 

Racconto etc. 
o l’Associazione dei Ristoratori Illinois 

 
✓ Per la parte Furniture incontri con:  

o Incontri presso Merchandising Mart con Architetti ed Espositori/Importatori 
o Developers e Interior Designers 
o Contractors 
o Uffici del Sindaco (per la parte Arredo pubblico) 

 
✓ Per il Fashion appuntamenti istituzionali con  

o il Chicago Fashion Incubator 
o Designer e Referenti di Boutique di lusso e di ricerca internazionale di Chicago 

 
15 marzo 

• Prosieguo degli con gli incontri B2B 

• Nel pomeriggio partenza verso l’aeroporto. 
 

 

 

     


